
Sales Manager (m/w/d)
(3296)

 Standort: Taunusstein  Anstellungsart(en): Vollzeit  Arbeitszeit: 35 - 40 Stunden pro Woche 
Gehaltsspektrum: 6500 Euro pro Monat  Beschäftigungsbeginn: 01.11.2025

Zweck und Ziel der Stelle

IMPACT – das steht in der englischen Sprache für „Wirkung, Auswirkung“.
Was das mit unserem Unternehmen zu tun hat? Ganz einfach: Durch unsere ausgezeichneten Kontakte, sowohl zu
Kleinbetrieben und mittelständischen Unternehmen als auch zu großen Konzernen, sind wir Ihre erste Anlaufstelle, wenn es
darum geht, den bestmöglichen IMPACT für Ihren nächsten Karriereschritt zu erzielen. Probieren Sie es aus!

Ihre Aufgaben:

Eigenständige Betreuung von Behörden, Hilfsorganisationen, Militär und Sicherheitskräften
Telefonische, digitale und persönliche Kundenbetreuung und -beratung
Bearbeitung von Anfragen, Aufträgen und Stammdatenpflege
Markt- und Trendanalyse: Suche nach neuen Produkten, Identifikation von Geschäftschancen
Neukundenakquise und Projektarbeit, um das Geschäftsfeld weiterzuentwickeln
Teilnahme an Messen, Produkttrainings, Symposien und Kundenbesuchen – mit Übernachtung über das Jahr
verteilt ca. 40% der Arbeitszeit

Ihr Profil:

Erfolgreich abgeschlossene (z.B. kaufmännische) Ausbildung
Erfahrung im Vertrieb und/oder eine starke Affinität zum Verkauf
Idealerweise eine Rettungsdienst-, Militär- oder Sicherheits-Hintergrund - kein Muss, aber ein Plus!
Identifikation mit den Produkten und Aufgaben im Bereich Taktische Notfallversorgung
Nervenstärke im Umgang mit realistischen Notfallszenarien, einschließlich Bildern und Filmen schwerer
Verletzungen
Hands-on-Mentalität – du bist ein Problemlöser und packst mit an
Teamfähigkeit und Zuverlässigkeit – Arbeit in einem 2er-Team
Flexibilität – gelegentliche Einsätze am Wochenende, wie Messebesuche und Kundenevents, sind kein Problem
Spaß am telefonischen und persönlichen Kundenkontakt, verbunden mit Kommunikationsstärke und
Beratungskompetenz
Freundlichkeit und Belastbarkeit – du bleibst auch in Stresssituationen ruhig und serviceorientiert
Eigenverantwortung und Struktur – du arbeitest zielorientiert und behältst den Überblick
Sicherer Umgang mit MS-Office und eine Affinität zu sozialen Medien
Sehr gute Deutsch- und fließende Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Wir bieten:

Einstiegsvergütung bis 6.500€ pro Monat
Fahrtkostenzuschuss für ÖPV oder privaten PKW
Sehr gute Übernahmechancen
Bis zu 30 Tage Urlaub im Jahr
Karriereentwicklungsmöglichkeiten durch Weiterbildungsangebote 
Sozialleistungen, wie Urlaubs- und Weihnachtsgeld
corporate benefits - Mitarbeiterrabatte bei namhaften Herstellern von bis zu 80 %
„Mach Freunde zu Kollegen“ - Empfehlen Sie Freunde, Bekannte oder frühere Kollegen und erhalten Sie bis zu



500€

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen. Bewerben Sie sich doch gleich bei uns. Wir garantieren eine schnelle
Rückmeldung!
Oder rufen Sie uns einfach an und wir informieren Sie über die Stelle: 06131-720 190.

Kontakt:

IMPACT GmbH Mainz

Kevin Müller
Schusterstraße 22-24
55116 Mainz

Mail: Jobs-MZ@IMPACT-Group.de
Tel: 06131 / 720 19 - 0

Art(en) des Personalbedarfs: Neubesetzung

Tarifvertrag: GVP
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